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nemovitosti:  
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úspěšnému prodeji 
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Při prodeji nemovitosti jde o více než jen o transakci; je to mise plná strategie, 
pečlivého plánování a odhodlání.  

Zde je přehled mých 7 kroků k úspěchu: 



Obsah: 

1. První schůzka: Posouzení a porozumění 
Naše cesta začíná osobním setkáním, kde posoudím vaši nemovitost a porozumím 
vašim potřebám a cílům. Tento krok je zásadní pro vytvoření úspěšné strategie 
prodeje. 

2. Stanovení reálné ceny: Analýza trhu 
Díky důkladné tržní analýze a porovnání s podobnými nemovitostmi stanovím reálnou 
tržní cenu vaší nemovitosti. Cílem je zajistit atraktivní cenu, která přitáhne kupce a 
zároveň odrazuje váš investiční zájem. 

3. Příprava nemovitosti: Zvýšení atraktivity 
Společně se zaměříme na to, abychom vaši nemovitost představili v nejlepším 
možném světle. To může zahrnovat drobné opravy, home staging nebo profesionální 
fotografie, aby se zvýšila její atraktivita pro potenciální kupce. 

4. Marketingová kampaň: Maximální dosah 
Využiji širokou paletu marketingových nástrojů - od online inzerce na předních 
realitních portálech, přes sociální média, až po tradiční marketing - abych zajistil, že 
vaše nemovitost dosáhne co nejširšího publiku potenciálních kupců. 

5. Prohlídky nemovitosti: Profesionální prezentace 
Organizuji a provádím prohlídky nemovitosti s potenciálními kupci. Můj cíl je nejen 
ukázat nemovitost, ale také zdůraznit její klíčové vlastnosti a odpovědět na všechny 
dotazy zájemců. 

6. Vyjednávání: Zajištění nejlepší dohody 
Jako váš zástupce se zúčastním vyjednávání s potenciálními kupci, abychom dosáhli 
co nejlepší ceny a podmínek prodeje. Mé zkušenosti v oblasti vyjednávání zajišťují, že 
budete mít vždy výhodu. 

7. Závěrečný proces: Hladké dokončení 
Po přijetí nabídky zajistím, aby byl celý proces dokončení transakce - od právních 
přezkumů až po předání klíčů - proveden hladce a bez zbytečných komplikací. 



První schůzka: Posouzení a porozumění 

Úvodní schůzka je základním kamenem naší spolupráce a klíčem k úspěšnému prodeji 
vaší nemovitosti. Je to příležitost nejen pro mě, abych se seznámil s vaší nemovitostí, 
ale především pro vás, abyste mi sdělili vaše představy, požadavky a očekávání. Tento 
osobní přístup mi umožňuje lépe pochopit vaše cíle a vytvořit strategii přesně na míru 
vašim potřebám. 

Jak postupuji: 

• Seznámení s nemovitostí: Procházíme společně vaši nemovitost, abych mohl 
ocenit její jedinečné vlastnosti a potenciální výzvy, které mohou ovlivnit prodej. 

• Stanovení cílů: Povídáme si o tom, co chcete dosáhnout prodejem - ať už jde o 
maximální finanční výnos, rychlý prodej, nebo kombinaci obou. 

• Diskuse o očekáváních: Zjišťuji vaše očekávání a představy o tom, jak by měl 
prodej probíhat, včetně jakýchkoli specifických požadavků, které máte. 

• Vysvětlení procesu: Poskytnu vám podrobný přehled procesu prodeje, včetně 
klíčových kroků, jako jsou tržní analýza, marketingové strategie, prohlídky s 
potenciálními kupci a vyjednávání nabídek. 

• Stanovení strategie: Na základě pochopení vašich potřeb a analýzy trhu 
společně navrhneme strategii prodeje, včetně termínů a plánu akcí. 

• Odpovědi na vaše otázky: Tento čas je také vyhrazen pro vaše dotazy. Chci, 
abyste se cítili plně informovaní a pohodlně s celým plánovaným postupem. 

Tato první schůzka je zásadní pro budování vzájemné důvěry a porozumění, což jsou 
klíčové složky pro úspěšný prodej. Mým cílem je, aby jste po této schůzce měli jasno v 
tom, jak budeme postupovat, a cítili se ujištěni, že váš prodej je v dobrých rukou. 

Vaše nemovitost je mou misí a já beru vaše očekávání velmi osobně. Společně 
můžeme dosáhnout nejlepšího možného výsledku. 

Stanovení reálné ceny: Analýza trhu 
Stanovení správné ceny vaší nemovitosti je zásadním krokem k úspěšnému prodeji. 
Tento proces zahajujeme důkladnou analýzou trhu, která nám umožňuje pochopit 
aktuální tržní podmínky a určit optimální cenu, jež přitáhne zájem kupujících a zároveň 
odráží skutečnou hodnotu vaší nemovitosti. 

Jak postupuji: 

• Sběr dat: Shromažďujeme a analyzujeme informace o nedávných prodejích 
podobných nemovitostí ve vaší oblasti, včetně jejich prodejních cen, doby na 
trhu a specifikací nemovitosti. 



• Porovnání s konkurencí: Vaši nemovitost porovnáme s aktuálně nabízenými 
nemovitostmi, abychom pochopili konkurenční prostředí a určili, jak se vaše 
nemovitost odlišuje. 

• Hodnocení tržních trendů: Zohledňujeme širší tržní trendy, včetně nabídky a 
poptávky v regionu, ekonomických indikátorů a potenciálních budoucích 
vývojů trhu, které by mohly ovlivnit cenu nemovitosti. 

• Stanovení cílové ceny: Na základě těchto informací určíme cílovou cenu, 
která nejenže maximalizuje vaše výnosy, ale také zajistí, že vaše nemovitost 
bude atraktivní pro potenciální kupce a nezůstane na trhu déle, než je 
nezbytně nutné. 

Význam správného ocenění: 

Správné ocenění vaší nemovitosti má klíčový význam pro celý prodejní proces. Příliš 
vysoká cena může odradit potenciální zájemce a vést k prodloužení doby prodeje, 
zatímco příliš nízká cena může znamenat ztrátu potenciálního výnosu. Náš cíl je najít 
rovnováhu, která přinese nejlepší možný výsledek pro vás. 

Tento krok je více než jen čísla; je to o porozumění trhu a využití našich znalostí a 
zkušeností k tomu, abychom zajistili, že vaše nemovitost dosáhne svého potenciálu. S 
vaší nemovitostí jako mou misí beru proces stanovení ceny velmi osobně a zavazuji se 
k tomu, že vám poskytnu nejen informace, ale i jistotu, že jdeme správným směrem. 

Příprava nemovitosti: Zvýšení atraktivity 

Klíčem k úspěšnému prodeji nemovitosti je její představení v nejlepším možném 
světle. Příprava nemovitosti, nebo také homestaging, je uměním, které zvyšuje její 
atraktivitu pro potenciální kupce a může výrazně zkrátit dobu prodeje a zvýšit finální 
prodejní cenu. Jako váš realitní agent se zaměřím na to, aby vaše nemovitost vynikla 
mezi konkurencí. 

Postup při přípravě: 

• Důkladný úklid: Prvním krokem je udělat nemovitost co nejpřívětivější. To 
zahrnuje důkladný úklid, opravy drobných nedostatků a zajištění, aby byl každý 
prostor čistý a upravený. 

• Odstranění osobních předmětů: Základem je depersonalizace prostoru, 
abychom umožnili potenciálním kupcům představit si, že by v daném domě či 
bytě mohli žít. To zahrnuje odstranění rodinných fotografií, osobních sbírek a 
specifického dekoru. 

• Úprava prostoru: Prostor může být upraven tak, aby působil prostorněji a 
světleji. To může zahrnovat přeorganizování nábytku, odstranění 
nadbytečných kusů a zvýraznění přírodního osvětlení. 

• Drobné opravy a úpravy: Jakékoli drobné opravy, jako jsou škrábance na 
podlaze, nepracující světla nebo kapající kohoutky, by měly být provedeny, aby 
se nemovitost jevila v nejlepším stavu. 



• Vylepšení vizuální atraktivity: První dojem je klíčový, a proto je důležité 
věnovat pozornost i exteriéru domu - udržované zahrady, čisté chodníky a 
příjemná vstupní část mohou výrazně zvýšit atraktivitu nemovitosti. 

• Profesionální fotografie: Po dokončení všech příprav zajistím, že nemovitost 
bude profesionálně nafocena, aby inzerát online vynikal a přitahoval pozornost 
potenciálních kupců. 

Vědomí, že vaše nemovitost je připravena a prezentována v nejlepším možném světle, 
je klíčové pro úspěšný prodej. Příprava nemovitosti pro prodej je součástí mé mise - 
zajistit, že dosáhnete nejlepšího možného výsledku, a já to beru velmi osobně. 
Společně můžeme vaši nemovitost proměnit v domov, po kterém každý touží. 

Využití Fotografie, Dronu, Matterportu a Video 
Prohlídek v Prodeji Nemovitostí 
V dnešním digitálním věku se prezentace nemovitosti na internetu stala zásadním 
prvkem jejího úspěšného prodeje. Kvalitní vizuální materiál dokáže přitáhnout 
pozornost potenciálních kupců a výrazně zvýšit šanci na rychlý prodej za optimální 
cenu. Zde je přehled nejúčinnějších nástrojů, které využívám k prezentaci vaší 
nemovitosti v nejlepším možném světle. 

Profesionální Fotografie 
Kvalitní fotografie jsou základem každé inzerce. Profesionálně pořízené snímky 
zdůrazní nejlepší vlastnosti a prostorové charakteristiky nemovitosti. Díky správnému 
osvětlení, úhlům a zpracování fotografií dokážeme vytvořit první dojem, který zaujme 
a přiměje potenciální kupce k další akci. 

Dron 
Záběry z dronu nabízí úplně novou perspektivu na nemovitost a její okolí. Ideální pro 
prezentaci domů s rozlehlými zahradami, atraktivními exteriéry nebo unikátní 
polohou. Tyto záběry umožňují kupcům lépe pochopit rozložení pozemku a jeho vztah 
k okolní krajině. 

Matterport 3D Prohlídky 
Technologie Matterport umožňuje vytvořit interaktivní 3D prohlídky nemovitosti, které 
nabízejí virtuální procházku po jednotlivých místnostech. Tento nástroj kupcům 
poskytuje realistický zážitek z prohlídky nemovitosti z pohodlí jejich domova a 
umožňuje jim lépe si představit život v novém prostředí. 

Video Prohlídky 
Video prezentace nebo prohlídky přidávají osobní prvek k online inzerci. Mohou 
obsahovat komentované prohlídky, kde jako váš agent osobně představím nemovitost 
a upozorním na její klíčové vlastnosti. Video také umožňuje zachytit dynamiku 
prostoru a atmosféru domova. 



Každý z těchto nástrojů hraje klíčovou roli v moderním marketingu nemovitostí a jejich 
kombinace zajišťuje, že vaše nemovitost bude prezentována v tom nejlepším světle. 
Jako váš realitní agent se zavazuji využít všechny dostupné prostředky k dosažení 
vašich prodejních cílů. Vaše nemovitost je moje mise, a to zahrnuje i zajištění té 
nejlepší prezentace na trhu. 

Půdorys: Klíčový Prvek Při Prezentaci Nemovitosti 
Při prodeji nemovitosti je půdorys nejen užitečným, ale často i rozhodujícím faktorem 
pro potenciální kupce. Nabízí jasný a strukturovaný přehled rozložení nemovitosti, 
umožňuje snadnější orientaci v prostoru a pomáhá kupujícím lépe si představit život v 
novém domově. Zde je několik důvodů, proč je půdorys nezbytný a jak ho efektivně 
využít při prodeji: 

Vizualizace Prostoru 
Půdorys poskytuje okamžitou vizualizaci rozložení a proporcí nemovitosti, což 
fotografie nebo dokonce video prohlídky nemohou plně zprostředkovat. Umožňuje 
kupujícím pochopit vztahy mezi jednotlivými místnostmi a funkčním uspořádáním 
domu. 

Efektivní Plánování 
Pro potenciální kupce je půdorys nástrojem, který jim pomáhá efektivně plánovat 
umístění nábytku a dalších prvků domácnosti. Díky tomu mohou lépe posoudit, zda 
nemovitost splňuje jejich potřeby a představy o bydlení. 

Zvýšení Transparentnosti 
Poskytnutím půdorysu zvyšujete transparentnost nabídky. Kupující ocení, když mají 
přístup ke kompletním informacím o nemovitosti, což buduje důvěru a může urychlit 
rozhodovací proces. 

Odlišení od Konkurence 
V nabídce nemovitostí, kde půdorysy nejsou standardem, může jejich poskytnutí 
odlišit vaši nemovitost od konkurence. Jedná se o přidanou hodnotu, která může 
přilákat více zájemců a zvýšit šanci na rychlý prodej. 

Profesionální Prezentace 
Půdorysy lze vytvořit v různých formátech, od základních černobílých nákresů až po 
podrobné barevné 3D modely, které zobrazují i nábytek a další detaily interiéru. 
Profesionálně vytvořený půdorys zvyšuje celkovou kvalitu prezentace vaší 
nemovitosti. 

V rámci mojí služby zajistím, že vaše nemovitost bude mít kvalitní a přesný půdorys, 
který bude součástí marketingových materiálů. Tento detail má významný dopad na 



to, jak je nemovitost vnímána na trhu, a může výrazně přispět k úspěchu vaší prodejní 
mise. 

Marketingová kampaň: Maximální dosah 
Účinná marketingová kampaň je základem pro úspěšný prodej nemovitosti. V dnešní 
době, kdy je trh s nemovitostmi vysoce konkurenční, je klíčové zajistit, aby vaše 
nabídka dosáhla maximálního počtu potenciálních kupců. Jako váš realitní agent se 
zaměřuji na vytvoření komplexní a cílené marketingové strategie, která zvýší 
viditelnost vaší nemovitosti a optimalizuje šance na rychlý a výnosný prodej. 

Klíčové složky účinné marketingové kampaně: 

• Profesionální prezentace: Zahrnuje kvalitní fotografie, půdorysy, 3D prohlídky 
a video obsah, který vaši nemovitost prezentuje v nejlepším světle. 

• Online marketing: Využíváme širokou škálu online platform, včetně realitních 
portálů, sociálních médií (jako jsou Facebook, Instagram a LinkedIn) a e-
mailového marketingu, aby vaše nemovitost zaujala co nejvíce zájemců. 

• Tradiční marketing: Kromě digitálních nástrojů neopomíjíme ani tradiční 
metody, jako jsou tištěné inzeráty, letáky, open house akce a prezentace pro 
potenciální investory a realitní makléře. 

• Cílená reklama: Díky analýze trhu a identifikaci vaší cílové skupiny upravíme 
reklamu tak, aby oslovila přesně ty kupce, kteří mají největší zájem o vaši 
nemovitost. 

• SEO a online viditelnost: Optimalizujeme obsah vašeho inzerátu pro 
vyhledávače, aby byla vaše nemovitost snadno nalezena potenciálními kupci 
při vyhledávání na internetu. 

• Personalizovaný přístup: Každá nemovitost je jedinečná, a proto je i každá 
marketingová kampaň přizpůsobena specifickým vlastnostem a přednostem 
vaší nemovitosti. 

Realizace kampaně: 
Strategický výběr marketingových nástrojů a kanálů je klíčový. Pro maximální dosah a 
efektivitu kampaně pečlivě sledujeme výkonnost jednotlivých aktivit a pružně 
reagujeme na tržní vývoj a zpětnou vazbu z trhu. Cílem je nejen dosáhnout 
maximálního počtu potenciálních kupců, ale také efektivně komunikovat hodnotu a 
příležitosti, které vaše nemovitost nabízí. 

Vaše nemovitost, moje mise. S plným nasazením a využitím nejnovějších 
marketingových strategií a technologií se zavazuji k tomu, že vaše nemovitost získá 
pozornost, kterou si zaslouží, a bude prodána za nejlepších možných podmínek. 



Vlastní webová stránka nemovitosti: Klíč k unikátní 
prezentaci 

Vytvoření vlastní webové stránky pro vaši nemovitost představuje inovativní a 
efektivní způsob, jak ji odlišit na trhu a zvýšit zájem potenciálních kupců. Tento přístup 
umožňuje detailní a atraktivní prezentaci nemovitosti, přesně cílenou na vaši cílovou 
skupinu. Zde jsou důvody, proč je vlastní webová stránka pro nemovitost významným 
krokem k úspěchu: 

Komplexní prezentace 
Na vlastní webové stránce můžeme prezentovat nemovitost v plné kráse a detailu. Od 
profesionálních fotografií, přes video prohlídky a 3D modely Matterport, až po detailní 
popisy a specifikace. Tímto způsobem poskytujeme potenciálním kupcům komplexní 
pohled na nemovitost, který přesahuje běžné inzeráty. 

Optimalizovaný obsah pro vyhledávače 
Vlastní webová stránka umožňuje optimalizovat obsah pro vyhledávače (SEO), což 
zvyšuje šanci, že nemovitost bude snadno nalezena potenciálními zájemci online. 
Klíčová slova a kvalitní obsah přitahují relevantní návštěvnost a podporují vyšší 
angažovanost. 

Exkluzivita a profesionalita 
Vlastní webová stránka dodává prodeji nemovitosti exkluzivitu a subtilně podtrhuje 
její jedinečnost. Zároveň demonstruje profesionalitu a závazek prodat nemovitost za 
nejlepších podmínek. Tento krok může výrazně posílit důvěru v očích potenciálních 
kupců. 

Efektivní marketing a sdílení 
Webová stránka slouží jako centrální bod pro veškeré marketingové aktivity. Lze ji 
snadno sdílet přes sociální média, e-mailem nebo v tištěných materiálech, což 
zvyšuje dosah vaší kampaně. Také umožňuje snadné sledování zájmu a interakcí 
návštěvníků s obsahem. 

Přizpůsobení podle potřeb 
Na rozdíl od standardních realitních portálů nebo inzerátů na sociálních sítích, vlastní 
webová stránka může být plně přizpůsobena vašim potřebám a představám o 
prezentaci. To zahrnuje vše od designu stránky, přes uspořádání obsahu, až po 
specifické funkce, jako jsou kontaktní formuláře nebo rezervační systémy pro 
prohlídky. 

Vytvoření vlastní webové stránky pro vaši nemovitost je strategickým rozhodnutím, 
které může významně přispět k jejímu úspěšnému prodeji. Jako váš realitní agent se 



zavazuji využít tento i další inovativní přístupy, abych zajistil, že vaše nemovitost 
zaujme správné kupce a dosáhla nejlepšího možného výsledku na trhu.  

Vaše nemovitost, moje mise – a k dosažení tohoto cíle jsou mi k dispozici všechny 
dostupné nástroje. 

Prohlídky nemovitosti: Profesionální prezentace 
Prohlídky nemovitosti jsou jedním z klíčových momentů v prodejním procesu. Je to 
příležitost, kdy potenciální kupci mohou fyzicky prozkoumat prostor, představit si 
sebe a své životy v novém domově, a pocítit spojení s nemovitostí. Proto je nesmírně 
důležité, aby každá prohlídka byla provedena profesionálně, s důrazem na prezentaci 
nemovitosti v nejlepším možném světle. Zde jsou klíčové aspekty, které při organizaci 
a provádění prohlídek nemovitosti beru v úvahu: 

Příprava nemovitosti 
Před každou prohlídkou zajišťuji, že je nemovitost dokonale připravená – čistá, 
uklizená, s dobře nastaveným osvětlením a příjemnou teplotou. Malé úpravy, jako je 
otevření oken pro čerstvý vzduch nebo zapálení svíček pro vytvoření příjemné 
atmosféry, mohou mít velký dopad na první dojem. 

Profesionální vystupování 
Během prohlídek se snažím být nejen průvodcem, ale také zdrojem informací. Jsem 
připraven odpovědět na veškeré dotazy týkající se nemovitosti, lokality a možných 
podmínek prodeje. Důležité je také aktivně naslouchat potřebám a přáním zájemců, 
abych mohl lépe reagovat na jejich otázky a případné obavy. 

Zdůraznění klíčových vlastností 
Každá nemovitost má své unikátní přednosti – ať už jde o nedávno renovovanou 
kuchyň, výhled do zahrady, nebo prostorný obývací pokoj s krbem. Během prohlídek 
se zaměřuji na zdůraznění těchto klíčových vlastností, aby potenciální kupci mohli 
plně ocenit hodnotu nemovitosti. 

Využití technologie 
Když osobní prohlídky nejsou možné, nebo když chci zájemcům nabídnout více 
flexibilní možnosti, využívám moderní technologie, jako jsou virtuální prohlídky nebo 
video prohlídky. Tyto nástroje umožňují kupcům prozkoumat nemovitost online, což 
může být užitečné zejména pro zájemce z jiných regionů nebo zahraničí. 

Zpětná vazba a následné kroky 
Po každé prohlídce shromažďuji zpětnou vazbu od zájemců, abych zjistil jejich dojmy 
a zájem o nemovitost. Tato informace je cenná pro další úpravy marketingové 
strategie nebo pro vyjednávání s potenciálními kupci. 

Profesionálně zorganizované a provedené prohlídky nemovitosti jsou nezbytné pro 
úspěšný prodej. Jako váš realitní agent se zavazuji zajistit, že každá prohlídka bude 



maximálně využita k přiblížení vaší nemovitosti k prodeji – vaše nemovitost, moje 
mise. 

Vyjednávání: Zajištění nejlepší dohody 

Vyjednávání o nabídkách je rozhodujícím momentem v procesu prodeje nemovitosti. 
Můj cíl jako vašeho realitního agenta je zajistit, že z této fáze vzejde co nejlepší 
dohoda pro vás. To vyžaduje kombinaci trpělivosti, strategie a jednacích dovedností. 
Zde je několik klíčových principů, kterými se řídím, aby byl prodej vaší nemovitosti co 
nejvýhodnější: 

Důkladná příprava 
Před zahájením jakéhokoli vyjednávání pečlivě analyzuji všechny předložené nabídky 
a zjišťuji pozadí potenciálních kupců. To mi umožňuje lépe pochopit jejich motivaci a 
vytvořit strategii, která využije naše silné stránky. 

Stanovení jasné hranice 
Předem stanovím s klientem minimální akceptovatelnou cenu a naše cíle v rámci 
vyjednávání. To zajišťuje, že máme jasnou strategii a neustoupíme pod úroveň, která 
by byla pro vás nevýhodná. 

Komunikace a transparentnost 
Udržuji otevřenou a průběžnou komunikaci jak s vámi, tak s potenciálními kupci nebo 
jejich zástupci. Tím zajišťuji, že všichni účastníci jednání mají jasné informace a že 
proces je transparentní. 

Využití jednacích taktik 
Za léta praxe jsem si osvojil řadu jednacích taktik, které mi umožňují dosáhnout 
nejlepší možné dohody. Patří sem například umění "tiché pauzy", kdy dávám druhé 
straně prostor, aby přezkoumala svou pozici, nebo strategie "poslední nabídky", která 
může urychlit dosažení dohody. 

Flexibilita a kreativita 
Někdy je nejlepší dohoda dosažena nalezením kreativního řešení, které vyhovuje 
oběma stranám. To může zahrnovat flexibilitu v termínech, započítání nábytku nebo 
jiných předmětů do prodeje, nebo vyjednávání o jiných podmínkách, které mají pro 
kupce hodnotu. 

Uzavření dohody 
Jakmile dosáhneme dohody, která maximálně vyhovuje vašim potřebám a 
očekáváním, zajistím rychlé a hladké dokončení všech následujících kroků až po 
uzavření prodeje. 

Vyjednávání nabídek je klíčovým krokem, kde můžu jako váš realitní agent uplatnit své 
zkušenosti a dovednosti, abych pro vás získal co nejlepší možnou dohodu. S důrazem 



na strategii, komunikaci a profesionalitu se zavazuji k tomu, že proces vyjednávání 
bude pro vás co nejvýhodnější.  

Vaše nemovitost, moje mise – a vaše spokojenost je pro mě prioritou. 

Závěrečný proces: Hladké dokončení 
Po úspěšném vyjednávání a výběru nejlepšího zájemce pro vaši nemovitost – ať už 
díky nejvyšší nabídkové ceně, speciálním podmínkám, nebo rychlosti a způsobu 
platby – přichází čas na klíčovou fázi: hladké a bezproblémové dokončení transakce. 
Tento závěrečný proces vyžaduje detailní právní servis a odborné zajištění, abyste 
měli jistotu, že vše proběhlo korektně a ve vašem nejlepším zájmu. 

Tvorba kompletní smluvní dokumentace 
Na začátku této fáze zajistím spolupráci s kvalifikovaným advokátem, který připraví 
veškeré potřebné smluvní dokumenty. Tyto dokumenty nejen reflektují výsledky 
vyjednávání a vaše specifické požadavky, ale také zajišťují, že celý prodej je v souladu 
se zákonem a chrání vaše práva jako prodávajícího. 

Advokátní úschova peněz a listin 
Advokát rovněž zajistí advokátní úschovu, což je bezpečný způsob, jak garantovat, že 
finanční prostředky a důležité dokumenty jsou správně a bezpečně uloženy až do 
okamžiku úplného dokončení transakce. Tato služba nabízí oběma stranám transakce 
významnou míru jistoty. 

Vklad a komunikace s katastrem 
Dalším klíčovým krokem je zajištění vkladu do katastru nemovitostí a komunikace s 
příslušným katastrálním úřadem. Advokát převezme na sebe veškerou administrativu 
související s převodem vlastnictví, včetně podání návrhu na vklad a sledování celého 
procesu až do jeho úspěšného dokončení. 

Výplata peněz na váš účet 
Jakmile jsou splněny všechny podmínky a transakce je úspěšně dokončena, advokát 
zajistí převedení finančních prostředků z úschovy přímo na váš bankovní účet. Můžete 
se tedy těšit na výplatu bez zbytečného odkladu a s jistotou, že vše proběhlo 
transparentně a spravedlivě. 

Právní poradenství související s transakcí 
Během celého procesu vám bude k dispozici právní poradenství, abyste měli jasný 
přehled o všech právních aspektech transakce. To zahrnuje odpovědi na jakékoli 
otázky týkající se smlouvy, právní ochrany, daní nebo jiných záležitostí souvisejících s 
prodejem nemovitosti. 

Tento komplexní přístup k závěrečnému procesu prodeje nemovitosti zajišťuje, že vše 
proběhne hladce, efektivně a ve vašem nejlepším zájmu. Jako váš realitní agent se 



zavazuji k tomu, abych vám poskytl veškerou potřebnou podporu a zajistil, že celý 
prodej bude pro vás co nejvýhodnější a co nejméně stresující. Má mise spočívá v tom, 
abych vám pomohl navigovat složitými procesy a zajistil, že od počátečního výběru 
kupujícího až po konečné předání klíčů bude vše realizováno s maximální péčí a 
profesionálním nasazením. 

Vědomí, že každý detail je pečlivě zvažován a že vaše právní i finanční zájmy jsou v 
bezpečí, vám umožní podstoupit tento důležitý životní krok s důvěrou. Spolupráce s 
odborníky na právo a financování, kteří jsou součástí mého týmu, zajistí, že jakékoli 
potenciální komplikace budou vyřešeny rychle a efektivně, což vám umožní soustředit 
se na příští kapitolu vašeho života. 

Slibuji, že budu vaším průvodcem, poradcem a podporou v každé fázi tohoto procesu. 
Společně dosáhneme úspěšného uzavření prodeje vaší nemovitosti, a to s klidem v 
duši a jistotou, že bylo vše uděláno správně. Vaše spokojenost a klid jsou pro mě 
nejvyšší prioritou, protože vaše nemovitost, je moje příští mise. 

David Choc realitní agent ve vašich službách. 
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