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Jak prodavam
nemovitosti:

Aneb 007 kroku k
uspesnému prodeji

David Choc realitni agent ve vasich sluzbach.

Pfi prodeji nemovitosti jde o vice nez jen o transakci; je to mise plna strategie,
peclivého planovani a odhodlani.

Zde je pfehled mych 7 kroku k uspéchu:
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1. Prvni schlzka: Posouzeni a porozuméni

NasSe cesta zacind osobnim setkanim, kde posoudim vasi nemovitost a porozumim
vasim potfebdm a cilim. Tento krok je zasadni pro vytvoreni Uspésné strategie
prodeje.

2. Stanoveni realné ceny: Analyza trhu

Diky dlkladné trzni analyze a porovnani s podobnymi nemovitostmi stanovim realnou
trzni cenu vasi nemovitosti. Cilem je zajistit atraktivni cenu, ktera pfitahne kupce a
zaroven odrazuje vas investicni zajem.

3. Pfiprava nemovitosti: ZvysSeni atraktivity

Spole¢né se zameérime na to, abychom vasi nemovitost predstavili v nejlepsim
mozném svétle. To mUze zahrnovat drobné opravy, home staging nebo profesiondlni
fotografie, aby se zvysila jeji atraktivita pro potencialni kupce.

4. Marketingova kampan: Maximalni dosah

Vyuziji Sirokou paletu marketingovych nastroju - od online inzerce na pfednich
realitnich portalech, pres socialni média, az po tradi¢ni marketing - abych zajistil, ze

.....

5. Prohlidky nemovitosti: Profesionalni prezentace

Organizuji a provadim prohlidky nemovitosti s potencialnimi kupci. M(j cil je nejen
ukazat nemovitost, ale také zduraznit jeji klicové vlastnosti a odpovédét na vsechny
dotazy zdjemcu.

6. Vyjednavani: Zajisteni nejlepsi dohody

Jako vas zastupce se zucastnim vyjednavani s potencialnimi kupci, abychom dosahli
co nejlepsi ceny a podminek prodeje. Mé zkudenosti v oblasti vyjednavani zajistuji, ze
budete mit vzdy vyhodu.

7. Zavérecny proces: Hladké dokonceni

Po prijeti nabidky zajistim, aby byl cely proces dokonceni transakce - od pravnich
prezkumu az po predani klict - proveden hladce a bez zbytec¢nych komplikaci.



Prvni schuizka: Posouzeni a porozumeéni

Uvodni schtizka je zakladnim kamenem nasi spoluprace a kli¢em k Usp&snému prodeji
vasi nemovitosti. Je to prilezitost nejen pro mé, abych se seznamil s vasi nemovitosti,
ale predevsim pro vas, abyste mi sdélili vase predstavy, pozadavky a ocekavani. Tento
osobni pristup mi umoznuje |épe pochopit vase cile a vytvorit strategii presné na miru
vasim potfebam.

Jak postupuiji:

. Seznameni s nemovitosti: Prochazime spolec¢né vasi nemovitost, abych mohl
ocenit jeji jedinecné vlastnosti a potencialni vyzvy, které mohou ovlivnit prode;j.

. Stanoveni cilti: Povidame si o tom, co chcete dosdhnout prodejem - at uz jde o
maximalni finan¢ni vynos, rychly prodej, nebo kombinaci obou.

. Diskuse o oéekavanich: Zjistuji vase oéekavani a pfedstavy o tom, jak by mél
prodej probihat, véetné jakychkoli specifickych pozadavku, které mate.

. Vysveétleni procesu: Poskytnu vam podrobny prehled procesu prodeje, véetné

klicovych krokd, jako jsou trzni analyza, marketingové strategie, prohlidky s
potencidlnimi kupci a vyjednavani nabidek.

. Stanoveni strategie: Na zakladé pochopenivasich potfeb a analyzy trhu
spole¢né navrhneme strategii prodeje, véetné termind a planu akci.
. Odpoveédi na vase otazky: Tento Cas je také vyhrazen pro vase dotazy. Chci,

abyste se citili pIné informovani a pohodIné s celym planovanym postupem.

Tato prvni schizka je zasadni pro budovani vzajemné dlvéry a porozumeéni, coz jsou
klicové slozky pro uspésny prodej. Mym cilem je, aby jste po této schlizce mélijasnov
tom, jak budeme postupovat, a citili se ujisténi, ze vas prodej je vdobrych rukou.

Vase nemovitost je mou misi a ja beru vase o¢ekavani velmi osobné. Spolec¢né
muUzeme dosdhnout nejlepsSiho mozného vysledku.

Stanoveni realné ceny: Analyza trhu

Stanoveni spravné ceny vasi nemovitosti je zasadnim krokem k uspésnému prodeji.
Tento proces zahajujeme dlkladnou analyzou trhu, kterd ndm umoznuje pochopit
aktualni trzni podminky a urcit optimalni cenu, jez pfitahne zdjem kupujicich a zaroven
odrazi skutecnou hodnotu vasi nemovitosti.

Jak postupuiji:
. Shér dat: Shromazd'ujeme a analyzujeme informace o nedavnych prodejich

podobnych nemovitosti ve vasi oblasti, v€etné jejich prodejnich cen, doby na
trhu a specifikaci nemovitosti.



. Porovnani s konkurenci: Vasi nemovitost porovname s aktualné nabizenymi
nemovitostmi, abychom pochopili konkurenéni prostfedi a urcili, jak se vase
nemovitost odliSuje.

. Hodnoceni trznich trendi: Zohlednujeme $irsi trzni trendy, véetné nabidky a
poptavky v regionu, ekonomickych indikatord a potencidlnich budoucich
vyvoju trhu, které by mohly ovlivnit cenu nemovitosti.

. Stanoveni cilové ceny: Na zakladé téchto informaci ur¢ime cilovou cenu,
ktera nejenze maximalizuje vase vynosy, ale také zajisti, Ze vase nemovitost
bude atraktivni pro potencidlni kupce a nezlstane na trhu déle, nez je
nezbytné nutné.

Vyznam spravného ocenéni:

Spravné ocenénivasi nemovitosti ma kliCovy vyznam pro cely prodejni proces. Prilis
vysoka cena muze odradit potencidlni zdjemce a vést k prodlouzeni doby prodeje,
zatimco pfili$ nizkad cena mlze znamenat ztratu potenciadlniho vynosu. Nas cil je najit
rovnovahu, ktera prinese nejlepsi mozny vysledek pro vas.

Tento krok je vice nez jen Cisla; je to o porozumeéni trhu a vyuziti nasich znalosti a
zkusenosti k tomu, abychom zajistili, Ze vase nemovitost dosahne svého potencialu. S
vasi nemovitosti jako mou misi beru proces stanoveni ceny velmi osobné a zavazuji se
k tomu, ze vam poskytnu nejen informace, ale i jistotu, Ze jdeme spravnym smérem.

Priprava nemovitosti: Zvyseni atraktivity

Klicem k uspésSnému prodeji nemovitosti je jeji predstaveni v nejlepSim mozném
svétle. Pfiprava nemovitosti, nebo také homestaging, je uménim, které zvysuje jeji
atraktivitu pro potencialni kupce a mlze vyrazné zkratit dobu prodeje a zvysit findIni
prodejni cenu. Jako vas realitni agent se zaméfim na to, aby vase nemovitost vynikla
mezi konkurenci.

Postup pfi priprave:

. Dukladny uklid: Prvnim krokem je udélat nemovitost co nejprivétivéjsi. To
zahrnuje dukladny uklid, opravy drobnych nedostatk( a zajisténi, aby byl kazdy
prostor Cisty a upraveny.

. Odstranéni osobnich pfredmétu: Zakladem je depersonalizace prostoru,
abychom umoznili potencidlnim kupclm predstavit si, Ze by vdaném domé ¢i
byté mohli zit. To zahrnuje odstranéni rodinnych fotografii, osobnich sbirek a
specifického dekoru.

. Uprava prostoru: Prostor mdze byt upraven tak, aby ptsobil prostornéji a
svétleji. To mGze zahrnovat preorganizovani nabytku, odstranéni
nadbytecnych kusu a zvyraznéni pfirodniho osvétleni.

. Drobné opravy a upravy: Jakékoli drobné opravy, jako jsou Skrabance na
podlaze, nepracujici svétla nebo kapajici kohoutky, by mély byt provedeny, aby
se nemovitost jevila v nejlepSim stavu.



. Vyleps$eni vizualni atraktivity: Prvni dojem je kliCovy, a proto je dulezité
veénovat pozornost i exteriéru domu - udrzované zahrady, Cisté chodniky a
pfijemna vstupni ¢ast mohou vyrazné zvysit atraktivitu nemovitosti.

. Profesionalni fotografie: Po dokoncenivsech pfiprav zajistim, Ze nemovitost
bude profesionalné nafocena, aby inzerat online vynikal a pfitahoval pozornost
potencialnich kupcU.

Védomi, ze vase nemovitost je pfipravena a prezentovana v nejlepSim mozném svétle,
je klicové pro uspésny prodej. Priprava nemovitosti pro prodej je sou¢dsti mé mise -
zajistit, Zze dosahnete nejlepsiho mozného vysledku, a ja to beru velmi osobné.
Spole¢né mUzeme vasi nemovitost proménit vdomov, po kterém kazdy touzi.

Vyuziti Fotografie, Dronu, Matterportu a Video
Prohlidek v Prodeji Nemovitosti

V dnesnim digitalnim véku se prezentace nemovitosti na internetu stala zasadnim
prvkem jejiho Uspésného prodeje. Kvalitni vizualni material dokaze pfitahnout
pozornost potencidlnich kupcul a vyrazné zvysit Sanci na rychly prodej za optimalni
cenu. Zde je prehled nejucinnéjsich nastrojd, které vyuzivdm k prezentaci vasi
nemovitosti v nejlepSim mozném svétle.

Profesionalni Fotografie

Kvalitni fotografie jsou zakladem kazdé inzerce. Profesionalné pofizené snimky
zdUrazni nejlepsi vlastnosti a prostorové charakteristiky nemovitosti. Diky spravnému
osvétleni, Uhlim a zpracovani fotografii dokaZzeme vytvofit prvni dojem, ktery zaujme
a pfiméje potencialni kupce k dalsi akci.

Dron

Zabeéry z dronu nabizi Uplné novou perspektivu na nemovitost a jeji okoli. Idealni pro
prezentaci domU s rozlehlymi zahradami, atraktivnimi exteriéry nebo unikatni
polohou. Tyto zdbéry umoznuji kupcim lépe pochopit rozloZzeni pozemku a jeho vztah
k okolni krajine.

Matterport 3D Prohlidky

Technologie Matterport umoznuje vytvofit interaktivni 3D prohlidky nemovitosti, které
nabizeji virtualni prochazku po jednotlivych mistnostech. Tento nastroj kupciim
poskytuje realisticky zazitek z prohlidky nemovitosti z pohodli jejich domova a
umoznuje jim Iépe si predstavit zivot v novém prostredi.

Video Prohlidky

Video prezentace nebo prohlidky pfidavaji osobni prvek k online inzerci. Mohou
obsahovat komentované prohlidky, kde jako vas agent osobné predstavim nemovitost
a upozornim na jeji klicové vlastnosti. Video také umoznuje zachytit dynamiku
prostoru a atmosféru domova.



Kazdy z téchto nastroja hraje klicovou roli v modernim marketingu nemovitosti a jejich
kombinace zajistuje, Ze vase nemovitost bude prezentovdna v tom nejlepsim svétle.
Jako vas realitni agent se zavazuji vyuzit vSechny dostupné prostredky k dosazeni
vasSich prodejnich cild. Vase nemovitost je moje mise, a to zahrnuje i zajisténi té
nejlepsi prezentace na trhu.

Pudorys: Klicovy Prvek PFi Prezentaci Nemovitosti

Pfi prodeji nemovitosti je plidorys nejen uziteénym, ale ¢asto i rozhodujicim faktorem
pro potenciadlni kupce. Nabizi jasny a strukturovany prehled rozlozeni nemovitosti,
umoznuje snadneéjsi orientaci v prostoru a pomaha kupujicim Iépe si predstavit zivot v
novém domoveé. Zde je nékolik divodu, proc¢ je pldorys nezbytny a jak ho efektivné
vyuzit pfi prodeji:

Vizualizace Prostoru

Pldorys poskytuje okamzitou vizualizaci rozloZeni a proporci nemovitosti, coz
fotografie nebo dokonce video prohlidky nemohou piné zprostfedkovat. Umoznuje
kupujicim pochopit vztahy mezi jednotlivymi mistnostmi a funkénim usporadanim
domu.

Efektivni Planovani

Pro potencialni kupce je pudorys néstrojem, ktery jim pomaha efektivné planovat
umisténi ndbytku a dalSich prvk( domacnosti. Diky tomu mohou lépe posoudit, zda
nemovitost splfhuje jejich potieby a pfedstavy o bydleni.

ZvySeni Transparentnosti

Poskytnutim pudorysu zvySujete transparentnost nabidky. Kupujici oceni, kdyz maji
pfistup ke kompletnim informacim o nemovitosti, coz buduje divéru a maze urychlit
rozhodovaci proces.

Odliseni od Konkurence

V nabidce nemovitosti, kde plidorysy nejsou standardem, muze jejich poskytnuti
odlisit vasi nemovitost od konkurence. Jedna se o pfidanou hodnotu, kterd maze
pfildkat vice zdjemcl a zvysit Sanci na rychly prode;j.

Profesionalni Prezentace

Padorysy lze vytvofit v riznych formatech, od zadkladnich ¢ernobilych nékrest az po
podrobné barevné 3D modely, které zobrazuji i nabytek a dalSi detaily interiéru.
Profesiondlné vytvoreny plidorys zvysuje celkovou kvalitu prezentace vasi
nemovitosti.

V rdmci moji sluzby zajistim, Ze vase nemovitost bude mit kvalitni a pfesny ptdorys,
ktery bude soucasti marketingovych material(l. Tento detail ma vyznamny dopad na



to, jak je nemovitost vniména na trhu, a mize vyrazné prispét k uspéchu vasi prodejni
mise.

Marketingova kampan: Maximalni dosah

U&inna marketingova kampan je zakladem pro Uspé&sny prodej nemovitosti. V dnesni
dobé, kdy je trh s nemovitostmi vysoce konkurencni, je kliCové zajistit, aby vase
nabidka dosdhla maximalniho poc¢tu potencialnich kupcl. Jako vas realitni agent se
zameruji na vytvoreni komplexni a cilené marketingové strategie, ktera zvysi
viditelnost vasi nemovitosti a optimalizuje Sance na rychly a vynosny prode;.

Klicové slozky uc¢inné marketingové kampane:

. Profesionalni prezentace: Zahrnuje kvalitni fotografie, pidorysy, 3D prohlidky
avideo obsah, ktery vasi nemovitost prezentuje v nejlepsim svétle.
. Online marketing: Vyuzivame Sirokou skalu online platform, v€etné realitnich

portald, socidlnich médii (jako jsou Facebook, Instagram a LinkedIn) a e-
mailového marketingu, aby vase nemovitost zaujala co nejvice zdjemcu.

. Tradi¢ni marketing: Kromé digitalnich ndstroji neopomijime ani tradié¢ni
metody, jako jsou tisténé inzeraty, letdky, open house akce a prezentace pro
potencialniinvestory a realitni maklére.

. Cilena reklama: Diky analyze trhu a identifikaci vasi cilové skupiny upravime
reklamu tak, aby oslovila presné ty kupce, ktefi maji nejvétsi zajem o vasi
nemovitost.

. SEO a online viditelnost: Optimalizujeme obsah vaseho inzeratu pro

vyhledavace, aby byla vase nemovitost snadno nalezena potencialnimi kupci
pfivyhledavani na internetu.

. Personalizovany pristup: Kazda nemovitost je jedinecna, a proto je i kazda
marketingova kampan pfizpUsobena specifickym vlastnostem a prednostem
vasi nemovitosti.

Realizace kampané:

Strategicky vybér marketingovych nastrojl a kanalu je klicovy. Pro maximalni dosah a
efektivitu kampané peclive sledujeme vykonnost jednotlivych aktivit a pruznée
reagujeme na trzni vyvoj a zpétnou vazbu z trhu. Cilem je nejen dosahnout
maximalniho poctu potencialnich kupcu, ale také efektivné komunikovat hodnotu a
prilezitosti, které vase nemovitost nabizi.

Vase nemovitost, moje mise. S plnym nasazenim a vyuzitim nejnovéjsich
marketingovych strategii a technologii se zavazuji k tomu, Ze vase nemovitost ziska
pozornost, kterou si zaslouzi, a bude prodana za nejlepsich moznych podminek.



Vlastni webova stranka nemovitosti: Kli¢ k unikatni
prezentaci

Vytvoreni vlastni webové stranky pro vasi nemovitost predstavuje inovativni a
efektivni zplUsob, jak ji odliSit na trhu a zvysit zdjem potencialnich kupcU. Tento pfistup
umoznuje detailni a atraktivni prezentaci nemovitosti, presné cilenou na vasi cilovou
skupinu. Zde jsou davody, proc¢ je vlastni webova stranka pro nemovitost vyznamnym
krokem k uspéchu:

Komplexni prezentace

Na vlastni webové strance mlizeme prezentovat nemovitost v pIné krése a detailu. Od
profesionalnich fotografii, pfes video prohlidky a 3D modely Matterport, az po detailni
popisy a specifikace. Timto zpusobem poskytujeme potencidlnim kupcim komplexni
pohled na nemovitost, ktery presahuje bézné inzeraty.

Optimalizovany obsah pro vyhledavace

Vlastni webova stranka umoznuje optimalizovat obsah pro vyhledavace (SEQ), coz
zvysuje Sanci, ze nemovitost bude snadno nalezena potencialnimi zajemci online.
Klicova slova a kvalitni obsah pfitahuji relevantni navstévnost a podporuji vyssi
angazovanost.

Exkluzivita a profesionalita

Vlastni webova stranka dodava prodeji nemovitosti exkluzivitu a subtilné podtrhuje
jeji jedinecnost. Zaroven demonstruje profesionalitu a zavazek prodat nemovitost za
nejlepSich podminek. Tento krok mUze vyrazné posilit ddvéru v ocich potencidlnich
kupcu.

Efektivni marketing a sdileni

Webova stranka slouzi jako centralni bod pro veskeré marketingoveé aktivity. Lze ji
snadno sdilet pfes socialni média, e-mailem nebo v tisténych materialech, coz
zvysuje dosah vasi kampaneé. Také umoznuje snadné sledovani zajmu a interakci
navstévnikda s obsahem.

Piizpusobeni podle potieb

Na rozdil od standardnich realitnich portdl( nebo inzerdt( na socialnich sitich, vlastni
webova stranka mlze byt pIné prizpisobena vasim potfebam a predstavédm o
prezentaci. To zahrnuje vSe od designu stranky, pres usporadani obsahu, az po
specifické funkce, jako jsou kontaktni formulafe nebo rezervacni systémy pro
prohlidky.

Vytvoreni vlastni webové stranky pro vasi nemovitost je strategickym rozhodnutim,
které mlze vyznamné prispét k jejimu Uspésnému prodeji. Jako vas realitni agent se



zavazuji vyuzit tento i dalsi inovativni pfistupy, abych zajistil, ze vase nemovitost
zaujme spravné kupce a dosahla nejlepsiho mozného vysledku na trhu.

Vase nemovitost, moje mise — a k dosazeni tohoto cile jsou mi k dispozici vsechny
dostupné nastroje.

Prohlidky nemovitosti: Profesionalni prezentace

Prohlidky nemovitosti jsou jednim z kli¢ovych moment( v prodejnim procesu. Je to
prilezitost, kdy potencidlni kupci mohou fyzicky prozkoumat prostor, predstavit si
sebe a své zivoty v novém domove, a pocitit spojeni s nemovitosti. Proto je nesmirné
dulezité, aby kazda prohlidka byla provedena profesiondlné, s dirazem na prezentaci
nemovitosti v nejlepsim mozném svétle. Zde jsou kliCové aspekty, které pfi organizaci
a provadéni prohlidek nemovitosti beru v vahu:

Priprava nemovitosti

Pied kazdou prohlidkou zaji$tuji, Ze je nemovitost dokonale pfipravend — &ista,
uklizena, s dobre nastavenym osvétlenim a prijemnou teplotou. Malé Upravy, jako je
otevreni oken pro Cerstvy vzduch nebo zapaleni svicek pro vytvoreni prijemné
atmosféry, mohou mit velky dopad na prvni dojem.

Profesionalni vystupovani

Béhem prohlidek se snazim byt nejen prlivodcem, ale také zdrojem informaci. Jsem
pfipraven odpovedét na veskeré dotazy tykajici se nemovitosti, lokality a moznych
podminek prodeje. Dllezité je také aktivné naslouchat potfebdm a pfanim zajemcq,
abych mohl |épe reagovat na jejich otazky a pfipadné obavy.

Zduraznéni klicovych vlastnosti

Kazda nemovitost méa své unikatni pfednosti — at uz jde o neddvno renovovanou
kuchyn, vyhled do zahrady, nebo prostorny obyvaci pokoj s krbem. Béhem prohlidek
se zaméruji na zduraznéni téchto klicovych vlastnosti, aby potencidlni kupci mohli
plné ocenit hodnotu nemovitosti.

Vyuziti technologie

Kdyz osobni prohlidky nejsou mozné, nebo kdyz chci zdjemcim nabidnout vice
flexibilni moznosti, vyuzivam moderni technologie, jako jsou virtualni prohlidky nebo
video prohlidky. Tyto néstroje umoznuji kupcim prozkoumat nemovitost online, coz
mUze byt uzite¢né zejména pro zadjemce z jinych regionl nebo zahranigi.

Zpétna vazba a nasledné kroky

Po kazdé prohlidce shromazd'uji zpétnou vazbu od zdjemcu, abych zjistil jejich dojmy
a zajem o nemovitost. Tato informace je cenna pro dalsi Upravy marketingové
strategie nebo pro vyjednavani s potencialnimi kupci.

Profesionalné zorganizované a provedené prohlidky nemovitosti jsou nezbytné pro
uspéesny prodej. Jako vas realitni agent se zavazuji zajistit, Ze kazda prohlidka bude



maximalné vyuzita k pfiblizeni vasi nemovitosti k prodeji — vase nemovitost, moje
mise.

Vyjednavani: Zajisténi nejlepsi dohody

Vyjednavani o nabidkach je rozhodujicim momentem v procesu prodeje nemovitosti.
MUj cil jako vaseho realitniho agenta je zajistit, Ze z této faze vzejde co nejlepsi
dohoda pro vas. To vyZzaduje kombinaci trpélivosti, strategie a jednacich dovednosti.
Zde je nékolik klicovych principU, kterymi se fidim, aby byl prodej vasi nemovitosti co
nejvyhodnéjsi:

Dukladna pfiprava

Pred zahajenim jakéhokoli vyjednavani peclivé analyzuji vSechny predlozené nabidky
a zjidtuji pozadi potencidlnich kupcud. To mi umoziuje Iépe pochopit jejich motivaci a
vytvofit strategii, ktera vyuzije nase silné stranky.

Stanoveni jasné hranice

Pfedem stanovim s klientem minimalni akceptovatelnou cenu a nase cile v rdmci
vyjednavani. To zajistuje, Ze mame jasnou strategii a neustoupime pod Uroven, ktera
by byla pro vas nevyhodna.

Komunikace a transparentnost

Udrzuji otevienou a pribéznou komunikaci jak s vami, tak s potencialnimi kupci nebo
jejich zastupci. Tim zajituji, ze vSichni U¢astnici jednani maji jasné informace a ze
proces je transparentni.

Vyuziti jednacich taktik

Za |éta praxe jsem si osvojil fadu jednacich taktik, které mi umoznuji dosahnout
nejlepsi mozné dohody. Patfi sem napfiklad umeéni "tiché pauzy", kdy davam druhé
strané prostor, aby prezkoumala svou pozici, nebo strategie "posledni nabidky", ktera
muze urychlit dosazeni dohody.

Flexibilita a kreativita

Nekdy je nejlepsi dohoda dosazena nalezenim kreativniho feseni, které vyhovuje
obéma stranam. To mlze zahrnovat flexibilitu v terminech, zapocitani nabytku nebo
jinych pfedmétl do prodeje, nebo vyjedndvani o jinych podminkach, které maiji pro
kupce hodnotu.

Uzavreni dohody

Jakmile dosahneme dohody, ktera maximalné vyhovuje vasim potfebam a
o¢ekavanim, zajistim rychlé a hladké dokonéeni vSech nésledujicich krokd az po
uzavreni prodeje.

Vyjednavani nabidek je klicovym krokem, kde mUzu jako vas realitni agent uplatnit své
zkuSenosti a dovednosti, abych pro vés ziskal co nejlepsi moznou dohodu. S dirazem



na strategii, komunikaci a profesionalitu se zavazuji k tomu, ze proces vyjednavani
bude pro vas co nejvyhodnéjsi.

Vase nemovitost, moje mise — a vasSe spokojenost je pro mé prioritou.

Zavérecny proces: Hladké dokonceni

Po Uspésném vyjedndvani a vybéru nejlep$iho zajemce pro vasi nemovitost —at uz
diky nejvyssi nabidkové cené, specialnim podminkam, nebo rychlosti a zpisobu
platby — pfichazi ¢as na kliCcovou fazi: hladké a bezproblémové dokonceni transakce.
Tento zavérecny proces vyzaduje detailni pravni servis a odborné zajisténi, abyste
meli jistotu, ze vSe probéhlo korektné a ve vasem nejlepsSim zajmu.

Tvorba kompletni smluvni dokumentace

Na zacCatku této faze zajistim spolupraci s kvalifikovanym advokatem, ktery pfipravi
veskeré potfebné smluvni dokumenty. Tyto dokumenty nejen reflektuji vysledky
vyjedndvani a vase specifické pozadavky, ale také zajistuji, Ze cely prodej je v souladu
se zakonem a chrani vase prava jako prodavajiciho.

Advokatni uschova penéz a listin

Advokat rovnéz zajisti advokatni uschovu, coz je bezpecny zpusob, jak garantovat, ze
finanéni prostredky a dllezité dokumenty jsou spravné a bezpecné ulozeny az do
okamziku uplného dokonceni transakce. Tato sluzba nabizi obéma stranam transakce
vyznamnou miru jistoty.

Vklad a komunikace s katastrem

Dalsim klicovym krokem je zajisténi vkladu do katastru nemovitosti a komunikace s
prislusnym katastralnim uradem. Advokat prevezme na sebe veskerou administrativu
souvisejici s pfevodem vlastnictvi, v€etné podani navrhu na vklad a sledovani celého
procesu az do jeho uspésného dokonceni.

Vyplata penéz na vas ucet

Jakmile jsou splnény vSechny podminky a transakce je Uspésné dokoncena, advokat
zajisti prevedeni finanénich prostiedkl z Uschovy pfimo na vas bankovni ucet. MUzete
se tedy tésit na vyplatu bez zbyte¢ného odkladu a s jistotou, Ze vSe probéhlo
transparentné a spravedlive.

Pravni poradenstvi souvisejici s transakci

Béhem celého procesu vam bude k dispozici pravni poradenstvi, abyste méli jasny
prehled o vsech pravnich aspektech transakce. To zahrnuje odpovédi na jakékoli
otazky tykajici se smlouvy, pravni ochrany, dani nebo jinych zalezitosti souvisejicich s
prodejem nemovitosti.

Tento komplexni pfistup k zavére¢nému procesu prodeje nemovitosti zajistuje, Ze vée
probéhne hladce, efektivné a ve vasem nejlepsim zajmu. Jako vas realitni agent se



zavazuji k tomu, abych vam poskytl vesSkerou potrfebnou podporu a zajistil, ze cely
prodej bude pro vas co nejvyhodnéjsi a co nejméneé stresujici. Ma mise spociva v tom,
abych vam pomohl navigovat slozitymi procesy a zajistil, ze od pocatecniho vybéru
kupujiciho az po koneéné predani klicd bude vse realizovano s maximalni pééi a
profesionalnim nasazenim.

Védomi, ze kazdy detail je peclivé zvazovan a Ze vase pravni i financni zajmy jsou v
bezpeci, vdm umozni podstoupit tento dulezity zivotni krok s divérou. Spoluprace s
odborniky na pravo a financovani, ktefi jsou soucasti mého tymu, zajisti, ze jakékoli
potenciadlni komplikace budou vyrfeseny rychle a efektivné, coz vam umozni soustredit
se na pristi kapitolu vaseho zivota.

Slibuji, Ze budu vasim privodcem, poradcem a podporou v kazdé fzi tohoto procesu.
Spolec¢né dosahneme uspesného uzavieni prodeje vasi nemovitosti, a to s klidemv
dusi a jistotou, Zze bylo vSe udélano spravné. Vase spokojenost a klid jsou pro mé
nejvyssi prioritou, protoze vase nemovitost, je moje pristi mise.

David Choc realitni agent ve vasich sluzbach.
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